安富利电子元件简介

安富利在全球
安富利电子元件(EM)是全球最大的技术行销、分销及服务公司之一,是安富利公司旗下的运营机构。安富利公司(NSYE: AVT) 是财富500强企业，总部位于美国凤凰城，为全球70多个国家300多个地区的客户服务，2010财政年度的销售收入超过191.6亿美元。
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安富利公司2010年12月15日星期三敲响纽约证券交易所 (NYSE)收市钟，庆祝在纽约证交所公开上市50周年。安富利公司成为纽约证交所历史上仅有的350家庆祝上市50周年纪念的公司之一。

安富利电子元件在亚洲
安富利电子元件亚洲区是亚太区领先的电子元器件分销商，在本地区具有举足轻重的地位。安富利为客户提供丰富的半导体、互连、无源和机电元件，卓越的增值工程设计链服务和世界一流的供应链服务。

安富利电子元件亚洲区总部位于新加坡，在亚洲40多个地区设有业务机构。我们的团队由经验丰富的销售、市场和工程专家组成，致力于为原始设备制造商 (OEM)、电子制造服务 (EMS) 供应商及中小型企业等不同客户服务。利用全球化覆盖和本地化业务网络的优势，我们可以满足客户一地设计，另地加工的特殊需求。

安富利致力于为客户提供全方位支持。我们以最新的技术、工程专业经验和设计支持、物流服务以及供应链解决方案，为客户提供从设计到交货，贯穿整个产品生命周期的服务，帮助他们提高效益，缩短获利时间，加快产品上市。

自1995年进入中国大陆以来，经过全体员工的努力，公司获得的长足的发展，在北京、天津、西安、郑州、大连、沈阳、哈尔滨、上海、苏州、南京、杭州、宁波、合肥、广州、深圳、惠州、东莞、成都、重庆、武汉、长沙、福州、厦门等多地成立办事处，已经成为中国大陆领先的电子元件分销商。
公司历史和荣誉
1921    公司成立 

1960    公司在纽约交易所上市 

1968     公司首次成为美国财富(Fortune)500强企业，名列467位，5,000名员工 

1979    营业额首次达到10亿美元 

1995   成为欧洲第二大的电子半导体营销商 

2007   美国财富(Fortune)500强企业172位 

2008    美国财富(Fortune)500强企业163位 

2009    美国财富(Fortune)500强企业144位 

2010   美国财富(Fortune)500强企业142位，营业额191.6亿美元，16,000名员工
2007    财富(Fortune)  美国“最受尊崇的公司(Most Admired Companies)” 

2009   财富(Fortune)  美国“最受尊崇的公司(Most Admired Companies)” 

2008   福布斯(Forbes)  入选“美国400家最佳大公司铂金名单” 

核心价值

安富利核心价值是安富利企业文化的核心，也是我们日常行为的指引。它决定了我们在彼此面前，在客户、股东、供应商、竞争对手和社会面前所展现的形象。我们希望在工作中体现这些核心价值，并以核心价值为指导，引领我们实现安富利的愿景，即作为全球最大的科技行销、分销和服务公司，为客户、供应商、员工和股东创造最大价值。 
安富利团队以实际行为体现公司的核心价值：
Integrity  诚信 
我们在一切工作中都应该表现得诚实、尊重他人并值得他人信任。 

Customer Service 客户服务 
我们虚心听取客户意见，努力超越对客户的承诺，以此不断地提升客户服务水平。 

Accountability 责任感 
我们对自己的承诺、行为和结果承担个人责任。 
Teamwork 团队协作 
我们应上下一心，共同为Avnet加快步伐，迈向成功。 
Innovation 创新 
我们在追求成功的过程中适应变革和创造变革。 

如欲了解更多信息，敬请登录http://www.avnetasia.com
宣讲会行程：

日期 学校 宣讲会场地 时间 

2011年××月××日  ××大学　 
宣讲会前夕（即日起），请您投递电子简历至：dearavnet@avnet.com
-请务必在Email的主题中注明应聘职位和意向工作城市，格式为：XXX应聘某地XXXXX，如：张三应聘成都技术支持工程师。简历请粘贴于邮件中，同时以附件方式发送。
-宣讲会当天，请您携带一份简历、一支笔、其他相关证书复印件前来参加宣讲会，会后即举行现场笔试，我们会收集同学们的个人资料，次日优先安排面试。
招聘职位（全国30名，城市不限）
Assistant Sales Engineer/助理销售工程师 

Assistant Application Engineer/助理应用工程师 

Qualifications Needed:
2011 graduates and major in Electronical Engineering (Bachelor or above)

Geographic Flexibility (accept relocation upon business needs)

Values are consistent with Avnet's ethics and business philosophy

Excellent English language skills, passed CET 6

Ability to build influential relationships 

Problem-solving and teamwork 

Initiative, planning and organizing 

基本要求:
2011电子工程或相关专业应届毕业生，学士及以上学位

对工作地点的灵活性（根据公司业务需要服从公司对工作地安排）

价值观与Avnet道德准则与业务操作体系一致

良好的英语能力，通过CET 六级

人际沟通和交往能力

解决问题的能力和团队合作精神

主动性，计划与组织能力

Job Description 
Assistant Sales Engineer/助理销售工程师
Job Summary: To promote the electronics products, achieving sales and increase market share by establishing good relationship with customers. To serve and develop sales accounts maximize sales by selling full range of products to penetrate the OEM customer base with design and value-added service
Primary Responsibilities :

· To build up rapport and relationship with customers
· Communicate effectively & drives for results
· To develop new customer account

· To work with technical team and/or FAE for customer R&D projects

· To provide good sales services to customers (including both pre-sales and after-sales services)

· Daily contact with clients to promote product offerings, services and capabilities
· Respond to client information requests
· Monitor and control response to client 
Assistant Application Engineer/助理应用工程师 

Job Summary: To provide technical expertise, which includes propose design solutions, design-in and filed application support to customers in order to maximize the returns from the Design-in projects. To provide customers and sales department staff with product, technical and engineering support. Predominant emphasis of role is on engineering, rather than sales and marketing.
Primary Responsibilities :

· Use technical expertise to respond to customer inquiries, demonstrate products, product applications and company services

· Investigate or resolves customer problem by using resources from local suppliers or technical support centers

· Prepare details product specifications to support customer design requirement

· Register Design-In / Design-wins with suppliers

· Acquire product application material / know-how to propose design solution
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